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Aiio de nieves, aiio de bienes en Aramon.
Un total de 140 millones de euros han gene-
0s esquiadores en las comarcas que tienen
'holding’ de la nieve en lo que va de afio.

La empresa pone

la mirada en Europa
de cara a incrementar
su presencia exterior

E.Sereno

ZARAGOZA. Poder realizar trabajos
en altura como podas tanto urba-
nas como forestales desde una pla-
taforma elevadora, pero que pueda
nivelarse para adaptarse a los dife-
rentes terrenos y que sea estable
para que el trabajador no corra nin-
gun riesgo y se eviten accidentes la-
borales, era el objetivo de los her-
manos Bayona, quienes han dise-
fiado un sistema innovador para la
nivelacion estatica y dinamica de
forma automatica de las platafor-
| mas elevadoras que se comerciali-
zan a través de la empresa Meca-
plas, que gestionan junto con su
padre, Evaristo Bayona.

Una idea que surgio a raiz de la
' experiencia de la empresa Multi-
poda, también de la familia Bayo-
| na, dedicada a la fabricacion, ven-
| tay alquiler de plataformas eleva-
doras autopropulsadas para traba-
jos de poda y otras aplicaciones.
| “Con la experiencia de Multipoda
vimos que habia problemas para
encontrar maquinas que trabajasen
en altura, pero que tuvieran el cha-
sis nivelado”, explica Alberto Ba-
yona. Una dificultad ante la que de-

Mecaplus asegura
las alturas con una
plataforma mas estable

cidieron disefiar un sistema
innovador que se caracteriza por ser
mas seguro y tener mayor estabili-
dad, asi como por su adaptacion a
diferentes terrenos en los que pue-
de trabajar hasta con desniveles de
un 30 por ciento. Ademas, este sis-
tema se distingue también por su
capacidad de nivelarse tanto si la
plataforma esta parada como en mo-
vimiento -siendo el primer sistema
que nivela en movimiento-, facili-
tando asi que el trabajo en altura se
realizase de forma continuada.

730.000

EUROS. Es la cantidad de dinero
que factura al afio Mecaplus, con
unas 140 maquinas en el mercado.

Un desarrollo con el que preten-
den ademas dotar a Mecaplus, con
sede en Esplus (Huesca), de un va-
lor tecnologico anadido que tam-
bién se traslada a sus plataformas
que se comercializan en toda Es-
pafia, Portugal y Francia, aunque el
objetivo es también aumentar su
actual presencia en el mercado ex-
terior.

Tiene en la actualidad 140 ma-
quinas en el mercado y entre sus
clientes figuran empresas como
Sacyr, FCC, Grupo Eulen o Cespa,
entre otras. Su facturacion es de
730.000 euros.



